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ДИСТРИБЬЮТОРСКИЙ ДОГОВОР

«» __________ 20 г.                                                                                               г. _________

[Полное наименование Поставщика] (ОГРН __________, ИНН __________, КПП __________, адрес: _________________________, р/с _________________________ в _________________________, БИК __________, кор/счет _________________________), в лице _________________________, действующего на основании _________________________, именуемое в дальнейшем «Поставщик», с одной стороны, и
[Полное наименование Дистрибьютора] (ОГРН __________, ИНН __________, КПП __________, адрес: _________________________, р/с _________________________ в _________________________, БИК __________, кор/счет _________________________), в лице _________________________, действующего на основании _________________________, именуемое в дальнейшем «Дистрибьютор», с другой стороны, далее совместно именуемые «Стороны», заключили настоящий договор о нижеследующем:
1. ПРЕДМЕТ ДОГОВОРА
1.1. Поставщик обязуется поставлять, а Дистрибьютор обязуется оплачивать и реализовывать товары, указанные в Спецификации (Приложение № 1), на условиях, предусмотренных настоящим Договором.
1.2. Дистрибьютор обязуется за свой счёт продвигать, рекламировать и реализовывать полученный Товар на территории _________________________ (далее – Территория).
1.3. Поставщик предоставляет Дистрибьютору _________________________ (исключительное / неисключительное) право на реализацию Товара на Территории. Поставщик обязуется _________________________ (не поставлять / поставлять) Товар иным лицам для реализации на указанной Территории.
2. ТОВАР И УСЛОВИЯ ПОСТАВКИ
2.1. Наименование, ассортимент, количество и цена Товара определяются в Спецификациях, являющихся неотъемлемой частью настоящего Договора.
2.2. Поставка Товара осуществляется на условиях _________________________ (самовывоз со склада Поставщика / доставка до склада Дистрибьютора / иное), если иное не согласовано Сторонами дополнительно. Право собственности на Товар переходит к Дистрибьютору в момент _________________________.
2.3. Срок поставки Товара: не позднее ______ (______) рабочих дней с момента получения Поставщиком заявки от Дистрибьютора, если иной срок не согласован Сторонами в Спецификации.
2.4. Качество Товара должно соответствовать требованиям технических регламентов и иных обязательных нормативных документов.
3. ОБЯЗАННОСТИ ДИСТРИБЬЮТОРА
3.1. Дистрибьютор обязуется:
3.1.1. Осуществлять продвижение Товара на Территории, включая _________________________ (участие в выставках, организацию рекламных кампаний, формирование клиентской базы и т.п.).
3.1.2. Обеспечивать минимальный объём закупок Товара в размере не менее ______ (______) рублей в ______ (квартал / месяц / год).
3.1.3. Предоставлять Поставщику отчёты о реализации Товара с периодичностью _________________________, не позднее ______-го числа месяца, следующего за отчётным периодом.
3.1.4. Не продавать Товар за пределами Территории без письменного согласия Поставщика.
3.1.5. Не осуществлять продажу товаров-конкурентов, аналогичных Товару, на Территории.
3.1.6. Обеспечивать надлежащее хранение Товара в соответствии с требованиями производителя.
4. ОБЯЗАННОСТИ ПОСТАВЩИКА
4.1. Поставщик обязуется:
4.1.1. Обеспечивать бесперебойную поставку Товара в соответствии с заявками Дистрибьютора.
4.1.2. Уведомлять Дистрибьютора об изменении цен на Товар не позднее чем за ______ (______) календарных дней до введения новых цен.
4.1.3. _________________________ (не поставлять / поставлять) Товар для реализации на Территории иным лицам, кроме Дистрибьютора (если право является исключительным).
4.1.4. Предоставлять Дистрибьютору необходимую информацию о потребительских свойствах Товара, а также рекламные материалы для продвижения.
5. ЦЕНА И ПОРЯДОК РАСЧЁТОВ
5.1. Цена Товара устанавливается в Спецификациях и включает стоимость Товара, упаковки и маркировки.
5.2. Расчёт за Товар производится в следующем порядке:
· предоплата в размере % от стоимости партии – в течение ______ () банковских дней с момента выставления счёта;
· окончательный расчёт в размере % – в течение ______ () календарных дней с момента получения Товара (или иной порядок).
5.3. Вознаграждением Дистрибьютора является _________________________ (разница между ценой приобретения Товара у Поставщика и ценой его реализации конечным покупателям / фиксированное вознаграждение / процент от оборота).
5.4. При перевыполнении Дистрибьютором минимального объёма закупок за отчётный период более чем на ______% Поставщик предоставляет Дистрибьютору дополнительную скидку на весь объём закупленного в отчётном периоде Товара в размере ______%.
6. ОТЧЁТНОСТЬ И КОНТРОЛЬ
6.1. Дистрибьютор предоставляет Поставщику отчёт о реализации Товара на Территории по форме, согласованной Сторонами, с периодичностью _________________________, не позднее ______-го числа месяца, следующего за отчётным периодом.
6.2. Поставщик вправе запрашивать у Дистрибьютора дополнительные сведения о реализации Товара, а также проводить проверки соблюдения Дистрибьютором условий настоящего Договора.
7. ОТВЕТСТВЕННОСТЬ СТОРОН
7.1. За нарушение сроков оплаты Товара Дистрибьютор уплачивает Поставщику неустойку в размере ______% от суммы просроченного платежа за каждый день просрочки, но не более ______% от суммы задолженности.
7.2. За нарушение сроков поставки Товара Поставщик уплачивает Дистрибьютору неустойку в размере ______% от стоимости непоставленного в срок Товара за каждый день просрочки, но не более ______% от стоимости Товара.
7.3. За невыполнение минимального объёма закупок Дистрибьютор уплачивает Поставщику штраф в размере ______% от суммы недозакупленного Товара за отчётный период.
7.4. За продажу Товара за пределами Территории или продажу товаров-конкурентов Дистрибьютор уплачивает Поставщику штраф в размере ______ (______) рублей за каждый выявленный факт.
7.5. Уплата неустойки не освобождает Стороны от исполнения обязательств по настоящему Договору.
8. ЭКСКЛЮЗИВНЫЕ ПРАВА И ИНТЕЛЛЕКТУАЛЬНАЯ СОБСТВЕННОСТЬ
8.1. Поставщик предоставляет Дистрибьютору _________________________ (исключительное / неисключительное) право на реализацию Товара на Территории на срок действия настоящего Договора.
8.2. Дистрибьютор вправе использовать товарный знак Поставщика исключительно для целей продвижения и реализации Товара на Территории в течение срока действия настоящего Договора.
8.3. Дистрибьютор не вправе регистрировать товарный знак Поставщика или сходные с ним обозначения на своё имя, а также использовать товарный знак Поставщика в своём фирменном наименовании.
9. СРОК ДЕЙСТВИЯ ДОГОВОРА И ПОРЯДОК РАСТОРЖЕНИЯ
9.1. Настоящий Договор вступает в силу с момента его подписания и действует до «» __________ 20 г.
9.2. Договор считается пролонгированным на каждый следующий календарный год (или иной период), если ни одна из Сторон не заявит о его расторжении не позднее чем за ______ (______) календарных дней до окончания срока его действия.
9.3. Договор может быть расторгнут досрочно по соглашению Сторон или в одностороннем порядке при существенном нарушении условий Договора другой Стороной. Существенным нарушением признаётся:
· невыполнение минимального объёма закупок в течение ______ (______) периодов подряд;
· продажа Товара за пределами Территории более ______ раз;
· продажа товаров-конкурентов на Территории более ______ раз;
· неоднократная (более ______ раз) просрочка оплаты Товара;
· систематическое (более ______ раз) непредоставление отчётов о реализации;
· _________________________.
9.4. Сторона, решившая расторгнуть Договор в одностороннем порядке, направляет другой Стороне письменное уведомление. Договор считается расторгнутым по истечении ______ (______) календарных дней с даты получения уведомления, если за этот период нарушение не было устранено.
9.5. Неотъемлемыми частями настоящего Договора являются:
· Приложение № 1 – Спецификация на поставляемый Товар;
· Приложение № 2 – Форма отчёта о реализации Товара (при необходимости).


 ПОДПИСИ СТОРОН
	Поставщик:
	Дистрибьютор

	______________
	______________



